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L'anglais pour les
professionnels
du vin

\\

De la vigne a I'export, ce programme donne aux professionnels du vin I'anglais qui sert.
Parler de son domaine, de ses vins et de son savoir-faire sans blocage.
Moins d’anglais scolaire, plus de communication authentique.



Une formation adaptée a vos besoins

Pour qui ?

Accessible a tous, cette formation s'adresse en priorité aux
professionnels du secteur vitivinicole : vignerons, cenologues,

commerciaux, responsables export et guides touristiques.

Prérequis

Aucun prérequis n'est nécessaire. La formation s'adapte a votre niveau
et se concentre sur les situations professionnelles que vous rencontrez

quotidiennement.

Durée, modalités, lieu de formation et validation

20 heures de cours individuels ou en petits groupes
Lieu de formation : Chablis ou en direct a distance par vidéoconférence

Validation : Attestation remise en fin de stage



Les objectifs de la formation

A l'issue du programme, vous serez capable de maitriser I'anglais professionnel dans tous les contextes du

secteur vitivinicole. Découvrez les cing compétences clés que vous développerez.

Communication Présentation de domaine Dégustation commentée
prOfessmnne"e Présenter votre domaine viticole et vos Décrire et commenter vos vins de
Echanger avec aisance et efficacité en méthodes avec clarté et crédibilité maniére précise et nuancée

anglais dans toutes les situations liées au

vin

Echanges commerciaux Communication écrite

Mener des négociations dans un contexte international Comprendre et rédiger des documents professionnels en anglais



Notre approche pédagogique

Exercices pratiques et mises
en situation

La formation privilégie |'apprentissage
actif a travers des exercices concrets,
des simulations et des jeux de roles
directement liés a vos situations
professionnelles quotidiennes. Chaque
activité est concue pour vous préparer

aux défis réels que vous rencontrez.

Groupes restreints pour un
accompagnement
personnalisé

Les sessions sont individuels, sauf
dans le cas des groupes, qui sont
limitées a quatre participants
maximum, garantissant une attention
individualisée et une participation
active de chacun. Cette organisation
favorise les échanges et permet au
formateur d'adapter le contenu a vos

besoins spécifiques.

Support pédagogique
structuré

Vous recevrez des supports congus
par le formateur et par les acteurs du
marché. Ces outils vous
accompagneront bien au-dela de la
formation et faciliteront leur
utilisation en situation

professionnelle.



Module 1 : Communiquer avec aisance

Développez votre fluidité en anglais

Ce module fondamental vous aide a communiquer spontanément
et avec confiance dans des situations professionnelles liées au
vin. Apprenez a structurer votre pensée, a gérer |'hésitation et a

maintenir une présence professionnelle.

Contenus clés

® |dentification des situations professionnelles clés : visites de
domaine, salons, dégustations

® Qutils linguistiques pour parler sans script

® Techniques de reformulation et de clarification

® Développement de la confiance a I'oral

Méthodes d'apprentissage

Prises de parole chronométrées, exercices de reformulation, jeux
de roles guidés et observation continue avec feedback

personnalisé.

Axes pédagogiques

® Fluidité et spontanéité

® Gestion de |'hésitation

® (Clarté et intelligibilité

® Posture et présence professionnelle




Module 2 : Présenter votre domaine

Maitrisez |'art de présenter votre domaine viticole en anglais avec clarté et crédibilité. Ce module
vous apprend a structurer un discours professionnel adapté a différents interlocuteurs.

Votre identité

1 Localisation, histoire et identité du domaine
Votre terroir

2 Sols, climat et cépages caractéristiques
Vos méthodes

C Techniques de production et philosophie

; Votre discours

Adaptation selon le contexte et l'interlocuteur

Vous travaillerez sur des présentations orales guidées, des exercices de simplification et des
mises en situation variées. Le vocabulaire essentiel du terroir et de la viticulture sera intégré
progressivement pour renforcer votre crédibilité professionnelle.




Module 3 : Animer une dégustation en anglais

Décrire vos vins avec précision Pratique intensive

Apprenez a conduire une dégustation commentée Dégustations commentées guidées, exercices de
en anglais de maniére structurée et reformulation, comparaison de vins et feedback
professionnelle. Ce module développe votre individualisé sur votre fluidité et votre précision
vocabulaire sensoriel et votre capacité a nuancer lexicale.

vos descriptions.

Compétences développées

® Maitrise du vocabulaire sensoriel : aromes,
structure, sensations

® Structuration d'une dégustation étape par
étape

® Techniques de comparaison et de justification

® Gestion de la prise de parole en situation réelle




Module 4 : Echanges commerciaux et export

Maitrisez la communication commerciale en anglais pour développer vos marchés internationaux. Ce module vous prépare
aux situations de vente, de négociation et de représentation professionnelle.

2 20

Présenter la Parler tarifs Gérer les Conclure
gamme obstacles a I'échange
la vente

Vous apprendrez a présenter votre gamme avec assurance, a parler volumes et circuits de distribution, et a répondre
efficacement aux questions professionnelles. Les jeux de réles vous placeront dans des situations réalistes : salons
professionnels, rendez-vous clients et négociations export.

Vocabulaire commercial Gestion des objections

Prix, marchés, volumes, distribution et Techniques pour répondre avec clarté et
positionnement assurance



Module 5 : Communication écrite

Structurer vos emails

1 Apprenez a rédiger des emails professionnels clairs et efficaces, adaptés au contexte du secteur du vin. Maitrisez les formulations et
le vocabulaire appropriés.
Présenter votre offre

2 Développez votre capacité a présenter un domaine, une gamme ou une offre commerciale par écrit, avec clarté et professionnalisme.
Adapter votre ton

3 Apprenez a moduler votre registre selon le destinataire : clients, importateurs, partenaires ou journalistes. Chaque communication
nécessite une approche adaptée.
Améliorer vos écrits

A

Exercices de reformulation, correction et analyse d'écrits existants avec feedback personnalisé sur la clarté et la pertinence de vos
messages.



Indicateurs de résultats

Taux d’assiduité Taux de satisfaction

100% 100%

Mis a jour en avril 2026



Informations pratiques

Formatrice

Ruth Simpson DipWSET, formatrice en anglais avec

plus de quinze ans d'expérience dans le secteur du vin.

Lieu de formation

9 boulevard de Ferriéres, 89800 Chablis, ou sur votre
lieu de travail, ou en visioconférence. Locaux équipés

et adaptés.

Tarif
1 500 € pour 20 heures de formation

Accessibilité

Formation accessible aux personnes en situation de
handicap. Contactez-nous pour des aménagements

spécifiques.

Modalités d'inscription
Inscription par téléphone au +33 (0)6 71 96 70 93

ou par mail a ruth@winewords.fr
Accés a la formation dans un délai de 7 a 15 jours

apres signature de la convention.

Evaluation et certification

Evaluation continue, mises en situation pratiques et
quizz. Attestation de formation délivrée a l'issue du

programme.

Contact

Ruth Simpson El

9 boulevard de Ferriéres
89800 Chablis

Tel :06 7196 70 93

Email : ruth@winewords.fr

WINE WORDS

Parlez anglais, parlez vin
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